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Gestión Privada es una empresa
especializada en la inversión fi-
nanciera  y  gestión de patrimo-
nios de manera global que realiza
gestiones en cualquier campo de
inversión que tiene su sede en
Pontevedra. Su máxima es adap-
tarse al perfil de sus clientes, con-
tando para ello con profesionales
del sector de la inversión finan-
ciera e inmobiliaria institucional
internacional. Fernado Romero,
su responsable financiero, nos ex-
plica actuaciones están llevando a
cabo actualmente.
¿¿CCóómmoo  eess  eell  ttrraabbaajjoo  eenn  uunnaa  eemm--
pprreessaa  ddee  iinnvveerrssiioonneess??
� Un gran numero, no todas, de
las entidades financieras que
prestan el servicio de asesora-
miento y gestión a los clientes par-
ticulares están sufriendo la degra-
dación de todo aquello que se ma-
sifica y se estandariza. Además un
gran número de entidades consi-
deran que su trabajo acaba
cuando el cliente firma y deposita
con ellos sus ahorros, mientras
que en realidad ese debería ser el
momento en el que empieza el tra-
bajo. Hoy en día se encuentran
mas preocupados por su creci-
miento en volúmenes, beneficios,
etc..., que en el interés del cliente.
¿¿CCuuááll  eess  eell  pprroocceessoo  aa  llaa  hhoorraa  ddee
rreeaalliizzaarr  llaass  iinnvveerrssiioonneess??
Cualquier inversión que realiza-
mos lleva consigo un lento pro-
ceso de estudio y observación del
mercado con todas sus variantes
por nuestros profesionales. Ellos
son los que tienen la última pala-
bra contando con el apoyo de CE-
AJE, miembros del CEOE, el Ins-
tituto Español de Comercio Exte-
rior, así como diversas
Instituciones Gubernamentales,
por poner un ejemplo. Para el mes
de junio tenemos previsto acudir
como integrantes de la misma a
una Delegación española encabe-
zada por el Príncipe Felipe para la
firma de un Convenio de Colabo-
ración e Inversión Hispano-
Chino, donde aprovecharemos
para limar los últimos flecos de
nuestro proyecto. Hemos obser-
vado a China como un país con un
enorme potencial del cual quere-
mos beneficiar a nuestros clientes
y a todo aquel que este interesado.
UUnnoo  ddee  ssuuss  úúllttiimmaass  aacccciioonneess
hhaann  ssiiddoo  iinnvveerrssiioonneess  eenn  CChhiinnaa..

¿¿EEnn  qquuéé  hhaann  ccoonnssiissttiiddoo??
� Actualmente nos encontramos
en la fase final de cara a imple-
mentar un proyecto de inversión
inmobiliaria de 40 millones de eu-
ros. Estamos estudiando la posi-
bilidad de realizarla desde hace
bastante tiempo por la gran oca-
sión que nos ofrece el mercado
chino, y porque nuestras expe-
riencias anteriores en  mercados
emergentes, como han sido las in-
versiones realizadas en India,
Turquía, Rumania o Brasil, ha
sido excelente. 
En estos momentos estamos en el
proceso de presentación de la
misma a  inversores potenciales
que encajen con el perfil de esta
operación de gran calado, lo esta-
mos realizando por todo el territo-
rio nacional, pero especialmente
en nuestro entorno más inme-

diato que es la Comunidad Ga-
llega donde estamos teniendo un
alto grado de aceptación, de tal
modo que es más que probable
que ante este éxito afrontemos
otros proyectos que teníamos
para el 2007 en la zona. 
¿¿QQuuéé  lleess  hhaa  lllleevvaaddoo  aa  iinnvveerrttiirr
eenn  CChhiinnaa??
� Fue el impresionante dinamismo
de su economía, su enorme capaci-
dad de producción y el tamaño de
su mercado, unido a la escasa pre-
sencia de empresas españolas, lo
que convierte a este mercado en
prioritario para nuestra empresa
en todos los campos de inversión
ya sea para particulares o empre-
sas. Los fundamentos de esta eco-
nomía son sólidos, las perspectivas
para los próximos años optimistas
debido al continuo crecimiento de
la inversión así como del comercio

extranjero. Otra cuestión fue la
apuesta de su gobierno por la con-
tinuidad aunque con un mayor én-
fasis en el crecimiento equilibrado
y las políticas sociales. 
¿¿EEnn  qquuee  ccoonnssiissttee  eell  pprrooyyeeccttoo
qquuee  eessttáánn  lllleevvaannddoo  aa  ccaabboo??  
� El proyecto que estamos reali-
zando consiste en la construcción
de la Primera Fase de una ciudad.
Cuenta con un presupuesto para
la primera fase de 40 millones de
euros , 20 de inversión extranjera
y 20 de inversión nacional china.
Ante el éxito de aceptación que es-
tamos observando tendremos que
afrontar, con casi total seguridad,
otra primera fase de un proyecto
de similares características.
¿¿CCuuáánnttaa  ggeennttee  ddee  PPoonntteevveeddrraa
ppaarrttiicciippaa  eenn  eessttee  pprrooyyeeccttoo??  
� Casi la totalidad del equipo es de
Pontevedra, salvo dos socios de

Bilbao y uno de Barcelona, los de-
más desarrollamos nuestra vida
profesional en la ciudad del Lérez. 
¿¿QQuuéé  ddeessttaaccaarrííaa  ddee  llaa  iinnvveerrssiióónn
eenn  uunn  ppaaííss  eemmeerrggeennttee??  
Lo primero es conocer el tipo de
mercado en el que estamos invir-
tiendo, lo que implica conocer su
marco político presente y futuro,
la situación económica y social, y
sobre todo la evolución del sector
donde queremos centrarnos. To-
das estas cuestiones deben reali-
zarse de forma muy rigurosa, con-
tando para ello de manera im-
prescindible con colaboradores y
consultorías de nuestra confianza
en el país. La inversión en países
extranjeros es una inversión muy
rentable, siempre y cuando se
haga de la manera correcta. Por
otra parte, en este original pro-
yecto que llevamos a cabo en
China, tenemos como socio un
promotor importante del país,
además del apoyo gubernamental
Chino que nos ponen todas las fa-
cilidades posibles y por supuesto
con la colaboración del Gobierno,
además de las instituciones espa-
ñolas de máxima solvencia.
¿¿EEss  ddiiffiicciill  aaddeennttrraarrssee  eenn  uunn
mmeerrccaaddoo  eexxttrraannjjeerroo??
Es muy importante adquirir un
grado de colaboración y con-
fianza. Para ello, compañeros
nuestros llevan casi tres años via-
jando trimestralmente al país. La
inversión en países emergentes es
positiva y muy atractiva en cuanto
a sus rentabilidades, que nada tie-
nen que ver con lo que estamos
acostumbrados a ver. Pero en el
caso del sector inmobiliari siem-
pre hay que saber como, donde y
con quien se cuenta para hacerlas,
y nosotros en este caso contamos
con todas estas variantes de ma-
nera inmejorable.
¿¿CCoonn  qquuéé  eemmpprreessaass  hhaann  ttrraattaaddoo
eenn  CChhiinnaa??  
� Los encuentros empresariales
que vinimos realizando tanto en
Pekin, Sanghai, Changsa, ,Guang-
dong, Hong Kong fueron organi-
zadas por CEAJE, además de nu-
merosos actos institucionales con
el gobierno Chino. A lo largo del
viaje nos encontramos con em-
presas que ya se encuentran con-
solidadas, como puede ser el
Grupo Antolin, CityGroup, Wall
Mart ,Mc Donald's, Carrefour, en-
tre otras. Estas empresas han
visto y certificado que el mercado
chino cuenta con un potencial in-
mejorable.
UUsstteeddeess  ccuueennttaann  ccoonn  uunnaa  ppuubbllii--
ccaacciióónn  ddiiaarriiaa  ppaarraa  iinnffoorrmmaarr  ssoo--
bbrree  eell  mmeerrccaaddoo..
Sí, publicamos un boletín perió-
dico y gratuito que repartimos en
las cafeterías de Pontevedra. En él
realizamos un seguimiento del
mercado y realizamos una reco-
mendación de una cartera de va-
lores que actualizamos a diario. ¢

�Estamos construyendo la primera
fase de una ciudad en China�
■ Prácticamente la totalidad del equipo que está participando en este
proyecto internacional es de Pontevedra

[[eennttrreevviissttaa]] Fernando Romero |Responsable del departamento financiero de Sangreal Investment

FFeerrnnaannddoo  RRoommeerroo  eess
eell  rreessppoonnssaabbllee  ddeell
ddeeppaarrttaammeennttoo
ffiinnaanncciieerroo  ddee
SSaannggrreeaall  IInnvveessttmmeett..
LLaa  eemmpprreessaa  ssee  ddeeffiinnee
ccoommoo  uunnooss  iinnvveerrssoorreess
ddiinnáámmiiccooss,,  qquuee  ccuuiiddaann
yy  ssiigguueenn
mmiilliimmééttrriiccaammeennttee  eell
ccoommppoorrttaammiieennttoo  ddee
ssuuss  ppoossiicciioonneess  ddee
mmeerrccaaddoo..  AAsseegguurraann
qquuee  ccaaddaa  sseegguunnddoo  eess
ddiiffeerreennttee  eenn  eessttee
mmuunnddoo..  SSuu
rreeccoommeennddaacciióónn  eess
qquuee  eenn  ttooddoo
mmoommeennttoo  ssee  ddeebbee
ccoonnttaarr  ccoonn  llaa  ppeerrssoonnaa
qquuee  ssaabbee,,  lloo  mmeejjoorr  eess
qquuee  eessttéé  aa  ttuu  llaaddoo,,
ppeerroo  ccoommoo  mmuuyy  lleejjooss
hhaayy  qquuee  tteenneerrllaa  aall
tteellééffoonnoo..

[" elperfil]

NNooss  eennccoonnttrraammooss
en la fase final de un
proyecto de 40 millones de
euros 

CCaaddaa  iinnvveerrssiióónn
lleva consigo un lento
proceso de estudio y
observacion del mercado 

EEss  iimmppoorrttaannttee
adquirir un grado de
confianza y colaboracion
en el extranjero
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