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BRI ta]l Fernando Romero | Responsable del departamento financiero de Sangreal Investment

“Estamos construyendo la primera
fase de una ciudad en China”

m Practicamente la totalidad del equipo que esta participando en este
proyecto internacional es de Pontevedra

pp|Maria Argibay

PONTEVEDRA | Sangreal Investment
Gestion Privada es una empresa
especializada en la inversion fi-
nanciera y gestién de patrimo-
nios de manera global que realiza
gestiones en cualquier campo de
inversién que tiene su sede en
Pontevedra. Sumaxima es adap-
tarse al perfil de sus clientes, con-
tando para ello con profesionales
del sector delainversion finan-
ciera e inmobiliaria institucional
internacional. Fernado Romero,
su responsable financiero, nos ex-
plica actuaciones estén llevando a
cabo actualmente.

¢Cémo es el trabajo en una em-
presa de inversiones?

— Un gran numero, no todas, de
las entidades financieras que
prestan el servicio de asesora-
mientoy gestion a los clientes par-
ticulares estén sufriendo la degra-
dacion de todo aquello que se ma-
sificay se estandariza. Ademas un
gran nimero de entidades consi-
deran que su trabajo acaba
cuando el cliente firma y deposita
con ellos sus ahorros, mientras
que en realidad ese deberia ser el
momento en el que empieza el tra-
bajo. Hoy en dia se encuentran
mas preocupados por su creci-
miento en volimenes, beneficios,
etc..., que en el interés del cliente.
¢Cudl es el proceso a lahorade
realizar las inversiones?
Cualquier inversién que realiza-
mos lleva consigo un lento pro-
ceso de estudio y observacion del
mercado con todas sus variantes
por nuestros profesionales. Ellos
son los que tienen la tltima pala-
bra contando con el apoyo de CE-
AJE, miembros del CEOE, el Ins-
tituto Espanol de Comercio Exte-
rior, asi como diversas
Instituciones Gubernamentales,
por poner un ejemplo. Para el mes
de junio tenemos previsto acudir
como integrantes de la misma a
una Delegaci6n espaiola encabe-
zada por el Principe Felipe parala
firma de un Convenio de Colabo-
racion e Inversion Hispano-
Chino, donde aprovecharemos
paralimar los tltimos flecos de
nuestro proyecto. Hemos obser-
vado a China como un pais con un
enorme potencial del cual quere-
mos beneficiar a nuestros clientes
yatodo aquel que este interesado.
Uno de sus ualtimas acciones
han sido inversiones en China.

Nos encontramos
en la fase final de un
proyecto de 40 millones de
euros
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¢En qué han consistido?

— Actualmente nos encontramos
en la fase final de cara aimple-
mentar un proyecto de inversiéon
inmobiliaria de 40 millones de eu-
ros. Estamos estudiando la posi-
bilidad de realizarla desde hace
bastante tiempo por la gran oca-
sién que nos ofrece el mercado
chino, y porque nuestras expe-
riencias anteriores en mercados
emergentes, como han sido las in-
versiones realizadas en India,
Turquia, Rumania o Brasil, ha
sido excelente.

En estos momentos estamos en el
proceso de presentacion de la
misma a inversores potenciales
que encajen con el perfil de esta
operacion de gran calado, lo esta-
mos realizando por todo el territo-
rio nacional, pero especialmente
en nuestro entorno mas inme-

Cada inversion
lleva consigo un lento
proceso de estudioy
observacion del mercado

diato que es la Comunidad Ga-
llega donde estamos teniendo un
alto grado de aceptacion, de tal
modo que es mas que probable
que ante este éxito afrontemos
otros proyectos que tenfamos
parael 2007 enla zona.

2Qué les ha llevado a invertir
en China?

—Fue el impresionante dinamismo
de su economia, su enorme capaci-
dad de producciony el tamafio de
sumercado, unido ala escasa pre-
sencia de empresas espaiiolas, lo
que convierte a este mercado en
prioritario para nuestra empresa
en todos los campos de inversion
yasea para particulares o empre-
sas. Los fundamentos de esta eco-
nomia son solidos, las perspectivas
para los proximos afios optimistas
debido al continuo crecimiento de
lainversi6n asi como del comercio

Fernando Romero es
el responsable del
departamento
financiero de
Sangreal Investmet.
La empresa se define
€OMo unos inversores
dindmicos, que cuidan
y siguen
milimétricamente el
comportamiento de
sus posiciones de
mercado. Aseguran
que cada segundo es
diferente en este
mundo. Su
recomendacion es
que entodo
momento se debe
contar con la persona
que sabe, lo mejores
que esté atu lado,
pero como muy lejos
hay que tenerla al
teléfono.

Es importante
adquirir un grado de
confianzay colaboracion
en el extranjero
|

extranjero. Otra cuestion fue la
apuesta de su gobierno porla con-
tinuidad aunque con un mayor én-
fasis en el crecimiento equilibrado
ylas politicas sociales.

LEn que consiste el proyecto
que estdn llevando a cabo?

— El proyecto que estamos reali-
zando consiste en la construccion
dela Primera Fase de una ciudad.
Cuenta con un presupuesto para
la primera fase de 40 millones de
euros, 20 de inversion extranjera
y 20 de inversion nacional china.
Ante el éxito de aceptacion que es-
tamos observando tendremos que
afrontar, con casi total seguridad,
otra primera fase de un proyecto
de similares caracteristicas.
¢Cuédnta gente de Pontevedra
participa en este proyecto?

— Casi la totalidad del equipo es de
Pontevedra, salvo dos socios de

Bilbao y uno de Barcelona, los de-
mas desarrollamos nuestra vida
profesional en la ciudad del Lérez.

LQué destacaria de la inversién
en un pais emergente?

Lo primero es conocer el tipo de
mercado en el que estamos invir-
tiendo, lo que implica conocer su
marco politico presente y futuro,
la situaciéon econémica y social, y
sobre todo la evolucion del sector
donde queremos centrarnos. To-
das estas cuestiones deben reali-
zarse de forma muy rigurosa, con-
tando para ello de manera im-
prescindible con colaboradores y
consultorias de nuestra confianza
en el pais. La inversion en paises
extranjeros es una inversion muy
rentable, siempre y cuando se
haga delamanera correcta. Por
otra parte, en este original pro-
yecto que llevamos a cabo en
China, tenemos como socio un
promotor importante del pais,
ademas del apoyo gubernamental
Chino que nos ponen todas las fa-
cilidades posiblesy por supuesto
con la colaboracion del Gobierno,
ademas de las instituciones espa-
folas de maxima solvencia.

LEs dificil adentrarse en un
mercado extranjero?

Es muy importante adquirir un
grado de colaboracién y con-
fianza. Para ello, compafieros
nuestros llevan casi tres afios via-
jando trimestralmente al pais. La
inversion en paises emergentes es
positiva y muy atractiva en cuanto
asus rentabilidades, que nada tie-
nen que ver con lo que estamos
acostumbrados a ver. Pero en el
caso del sector inmobiliari siem-
pre hay que saber como, donde y
con quien se cuenta para hacerlas,
ynosotros en este caso contamos
con todas estas variantes de ma-
nera inmejorable.

¢Con qué empresas han tratado
en China?

— Los encuentros empresariales
que vinimos realizando tanto en
Pekin, Sanghai, Changsa, ,Guang-
dong, Hong Kong fueron organi-
zadas por CEAJE, ademés de nu-
merosos actos institucionales con
el gobierno Chino. Alolargo del
viaje nos encontramos con em-
presas que ya se encuentran con-
solidadas, como puede ser el
Grupo Antolin, CityGroup, Wall
Mart ,Mc Donald's, Carrefour, en-
tre otras. Estas empresas han
vistoy certificado que el mercado
chino cuenta con un potencial in-
mejorable.

Ustedes cuentan con una publi-
cacién diaria para informar so-
bre el mercado.

Si, publicamos un boletin peri6-
dico y gratuito que repartimos en
las cafeterias de Pontevedra. En él
realizamos un seguimiento del
mercado y realizamos una reco-
mendacion de una cartera de va-
lores que actualizamos a diario. m
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